Beschreibung des Geschaftssystems

Marktmodell
Nachfrage
Wettbewerb

mein Zuhause Fs

Zentrales Leistungsversprechen:

Geschafts-
modell /-
system

Vermittlung von Dienstleistungen fir den
alltaglichen Bedarf

Einrichtung eines zentralen Dienstes zur Vermittlung Beschaffungs-/
von Dienstleistungen als Alternative zur dezentralen Distribl;tiﬁnS-
moael

Auftragsakquise

Die ,mein Zuhause" GmbH fungiert hauptséchlich als
,Orchestrator" mit relativ geringer Fertigungstiefe

Finanzierung durch die Wohnungsgesellschaft, der kooperierenden Dienstleister und durch
private Zuzahlung

Expansionsmdglichkeiten durch Ausweitung auf andere Stadteile bzw. Bundeslander

Verortung auf der horizontalen Wertkette

> Prévention >> Diagnose >> Therapie >> Versorgung >

Erlds- und Finanzierungsformen

Vormarktphase Marktphase
+  Int/EU-Farderung +  Dauerhafte Projektforderung/ dffentlicher
1.GM = Auftraggeber
Offentliche ‘ *  Nat. Forschungsforderung |

Finanzierung

*  Regelversorgung GKV/PKV (SGB V), PV (SGB XI)
. Basondere Versorgungsformen (wa. [V, DMP, MVZ)

+ Stiftungen
2.GM ’ .

; *  F&E-Aufwendungen
Private

Finanzierung «  Auftragsentwicklung von

Direkte und indirekte Erldse
*  Fixe und variable Erlose

Nachfragerseite *  Quersubventionierung
1.+2.GM -+ Anwsndungsorientierte + Zuzahlungsmodelle und Selbstbetelligungen
Misch-/Kombi- Farschungsvarhaben «  Ansparmodelle

Finanzierung +  Umlagemodelle

. Premiummodelle

» F&E-Subventionen...

Gesundheitsmarkte
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Geschaftsmodell-Typen im Bereich ,,E-Health@Home*
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Vorteile fir die beteiligten Akteure

Wohnungsbaugesellschaft Spezialisierte Leistungserbringer

+ Mieter bleiben langer
in den Mietsparzellen
wohnen

+ Besseres Image fiir
Senioren

+ Experte fiir
barrierefreies Wohnen

+ Entlastung bei der
Beratung alterer Mieter

+ Vermittlung von
Auftragen

+ Zugang zu neuen
Kunden

+ Bekanntmachung des
eigenen Unternehmens

Kunden

+

Hilfe bei der
Organisation
alltaglicher Belange

+

Jbest-class* Akteure

gegeben

Aufgrund ausgewahiter

ist ein Qualitatsstandard

Stand in Deutschland

Marktpotential

100 %

fumulisrts
Adoplionsertscheidungen

Vormarktphase

n
P 0%

Invention Marktsintritt Zeit it)

Notwendige Kooperationspartner
« spezialisierte Leistungserbringer

+ Infrastrukturanbieter

« IT-Dienstleister (insh. Softwareentwickler)

Zielgruppe

* Senioren

+» Menschen mit eingeschrankter Mobilitat
+ Pflegebediirftige Personen

* Personen mit besonderen Bediirfnissen

potenziell bundesweite Ausdehnung

&

© innovationsmanagement de



